
Der Umsatzturbo für den Sommer

Bald beginnen in den ersten Bundesländern die Sommerferien und die Fahrt 
in den Urlaub steht an. Leider erhöht sich mit den steigenden Temperaturen 
dann auch das Aufkommen von Insekten - und das nicht nur in der Luft 
sondern zum Ärger der Autofahrer vornehmlich auf der Windschutzscheibe 
und der Fahrzeugfront. Schlechte Sicht und eine extreme Beanspruchung 
für Lack und Kunststoff sind die unschönen Folgen. Dr. Wack hat rechtzeitig 
im Vorfeld der Insektenzeit eine attraktive Sommeraktion für Handel und 
Werkstatt aufgelegt.

Die Sommeraktion basiert auf  den beiden Premiumprodukten CW1:100 
Insektenentferner Gel und CW1:100 Scheibenreiniger Super. Die mehrfach 
ausgezeichneten Produkte - u. a. Testsieger bei Autobild - überzeugen 
durch einfachste Handhabung und überlegene Reinigungsleistungen. Für 
den Handel sind Testsieger generell leichter zu verkaufen: zum einen 
sorgen sie für zufriedene Kunden und „produzieren“ dadurch viele 
Nachkäufer, zum anderen sind keinerlei Reklamationen zu befürchten. 
Beide Produkte sind zudem absolut bedenkenlos zu gebrauchen - sowohl 
für das Material als auch für den Anwender.

A n g e b o t e n w i r d d i e S o m m e r a k t i o n 2 0 1 2 i n F o r m e i n e r 
aufmerksamkeitsstarken Erfolgssäule. Dieses attraktive Bodendisplay ist 
ausgestattet mit einem zugkräftigem Topschild, welches potentielle Käufer 
anzieht. Die Bestückung des Verkaufsdisplays ist dabei optimal auf die 
Bedürfnisse im Fachhandel angepasst, so dass weder Kapitalbindung  
entsteht noch Lagerplatz beansprucht wird. Bei Order von lediglich 2 VE á 6 
Stück CW1:100 Insektenentferner Gel  (500ml) sowie einer VE á 15 Stück 
CW1:100 Scheibenreiniger Super (250ml) offeriert Dr. Wack das Display 
inkl. des Topschilds als kostenlose Zugabe. Selbstverständlich kann die 
Erfolgssäule bei erfolgreichem Abverkauf jederzeit wieder neu bestückt 
werden.

Beide Produkte sind, wie alle Premiumprodukte von Dr. Wack, exklusiv über 
den gut sortierten Autozubehör-Fachhandel zu beziehen. Attraktive 
Zusatzumsätze werden daher nur hier erwirtschaftet, da eine Abwanderung 
von Käufern in die SB-Märkte ausgeschlossen ist. Als Top-Kaufanreiz gibt 
es auf alle Dr. Wack-Produkte eine Geld-zurück-Garantie, deren Abwicklung 
direkt über die Ingolstädter Pflegemittelspezialisten läuft.
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Nähere Information erhalten Sie von:

Herrn Receb Dursun
c/o Dr. O. K. Wack Chemie GmbH
Bunsenstrasse 6
85053 Ingolstadt
Telefon: 0841/635-48, E-Mail: r.dursun@wackchem.com

Belege nach Abdruck freundlichst erbeten an

Herrn Florian Albert
c/o Albert Mediamarketing e. K.
Albstatter Strasse 17
97295 Waldbrunn
E-Mail: dr.wack@albert-mediamarketing.de
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