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DBV: Mal Pionier, mal ganz

Im Markttrend

Als die damals noch junge Aluminiumradermarke DBV vor fast
einem Vierteljahrhundert mit ganzlich bunten Produkten in den
Markt kam, diese nicht unwesentlich mit Frohlichkeit und dazu
passenden Designnamen wie Caribic garnierte, da war man wohl
der Zeit ganz weit voraus — heute wird das Thema Farbe mit elo-
xierten Oberflachen durch die ,Colorline” abgedeckt. Als im
Herbst 2013 im hauseigenen Webshop das Thema RDKS Ein-

is vor zwei Jahren war das DBV-Raderangebot im-
mer mit einem Namen verbunden: Norbert Bathon
(62). Er hat die Marke ,gelebt" und gepragt, sich nach
schwerer Krankheit aber vollig zurickgezogen und
wird auch nicht ins operative Geschaft zurtickkeh-
ren, wie Bruder Andreas Bathon (58) — beide sind
geschaftsfUhrende DBV-Gesellschafter — auf Nach-
frage berichtet. Aber: Norbert Bathon hatte die Weichen gestellt, so-
dass seine beiden engen ,Radermitstreiter Stefan Beyerlein (Techni-
scher Leiter) und Mike Teig (Exportleiter) die Marke auf den gleichen
Gleisen weiterfahren und weiterentwickeln.

Ursprunglich war die Aufgabenteilung bei der Deutschen Brenn-
stoffvertrieb GmbH, die nicht nur die drei Buchstaben fir die Radermar-
ke beisteuert, sondern auch die bis zum Jahr 1953 zuruckreichenden
Urspringe des Unternehmens verrat, eine ziemlich klare: Andreas Ba-
thon kimmerte sich Uberwiegend um die Geschaftsfelder Tankstellen
und Waschanlagen sowie den administrativen Bereich, Norbert Bathon
um ,seine” Aluminiumrader. Wobei — wie das bei mittelstandischen Fa-
milienbetrieben halt so ist — jeder in des anderen Part mehr oder we-
niger involviert ist, ,sodass das Radergeschaft fur mich kein Neuland

war‘, sagt Andreas Bathon
.Dass ich das Thema jetzt recht -
wertfrei angehe, hat vielleicht

~
den Vorteil, auch mal eine Rad- | =N

familie oder eine GroBe auslau-
fen zu lassen, wenn wir ein Neu-
design einfuhren.” Das Tankstel-
len- und Olgeschétt liegt weiter-
hin in seiner Verantwortung, das
Radergeschatftist jetzt halt dazu-
gekommen, bendtigt angesichts
der eingespielten und ja mit han-
delnden Personen verbundenen
Strukturen allerdings nicht seine
ausschlieBliche unternehmeri-
sche Aufmerksamkeit.
Von den rund hundert Millio-  ppndreas Bathon, e

nen Euro Jahresumsatz entfallt DB
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zug hielt, da war DBV Vorreiter, weil man sich frihzeitig mit dem
Spezialisten auf diesem Gebiet Alligator verbiindet hatte, das
entsprechende Wissen anzapfen und flr die eigenen Rader
adaptieren konnte. Wer bis zum heutigen Tage die DBV-Program-
me hinsichtlich der Stylings und der Dimensionen beobachtet,
der wird iber all die Jahre immer wieder den gleichen Begriff fur
die Beschreibung wahlen: marktkonform.

seit Jahren etwa die Halfte auf den Bereich Mineralle. Angesichts ei-
nes recht stabil etwa 130.000 Aluminiumrader umfassenden Raderab-
satzes (der Lagerbestand zumeist bei etwa 100.000) im Ersatzmarkt und
tendenziell eher im unteren Preissegment angesiedelt, tragt das Felgen-
geschaft einen niedrigen zweistelligen Millionenbetrag zum Gesamter-
gebnis bei. DBV ist auBerdem ReifengroBhandier mit einem jahrlichen
Volumen von etwa 400.000 Stiick aller erdenklichen Marken von Avon
tber Goform aus chinesischer Produktion bis zu Pirelli-Premiumreifen,
wobei es sich bewahrt hat, statt mit einem physischen mit e
ellen Reifenlager (so bei den bekannten BQITQ'UX'GTOSS\QGHJ zu arbei-
ten. Die Montage von immerhin ca. 60.000 Komplettradern erfolgt aller-
dings inhouse mit der Besonderheit, dass der Kunde zwar die Produk-
te (Reifen, Rader, Ventile, Sensoren) bezahlt, aber nicht das Matchen bzw.
die Montage selbst. Solcherlei Service goutieren die Geschaftspartner
Eine weitere Diversifikation im Produktbereich ist langst initiiert und soll
ausgebaut werden: der Handel mit weiteren Auto- und dabei primar Ver-
schleiBteilen sowie Werkzeugen. Dem Einzelhandler — DBV bedient aus-
schlieBlich den B2B-Kanal — soll der Einkauf bei den Wirzburgern so
einfach wie maglich gemacht werden und er soll bei moglichst wenig
Produkten gendtigt sein, sich andernorts einzudecken. Das Unterneh-

em virtu-
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Stefan Beyerlein, Leiter
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men will sich hin zu einem Komplettanbieter
weiterentwickeln

Der Einkauf der Rader erfolgt langjahrig
bei marktbekannten Produzenten, zahit Teig
auf: in der Turkei, in Malaysia und in China. Ei-

nige Radtypen gibt's mit ECE, technologische
Schmankerl sind neben der eloxierten Farb-
gebung rotationspolierte Speichen, die Sty-
ngs sind an den Bedurfnissen des Marktes
angelehnt, das Wintergeschatft liegt mit einem
Anteil von etwa zwei Dritteln in etwa auf dem
Niveau vergleichbarer Mitbewerber. Ein 13-
Zoll-Rad (Design Jfahiti*) ist noch immer im
Programm, was lohnt, weil sich fast alle Wett-
bewerber bei den kleineren Radern zurtickge-
zogen haben. Bei 14 Zoll sind es drei Radfa-
milien (neben ,Tahiti auch ,Torino II* und
Lappland®), das Volumengeschaft spielt sich
n 15- und 16-Zoll-Dimensionen ab, das Pro-
gramm endet bei 20 Zoll (,Mauritius®). Wer
nach Alternativen bei den Designs und auch
Dimensionierungen bis hin zu 22 Zoll sucht,
wird beim GroBhandler DBV Ubrigens auch
findig, werden doch die im Vergleich zur Ei-
genmarke drei hdherpreisigeren Alcar-Marken

AEZ, Dotz und Dezent auf der Website genau-
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so prominent offeriert wie das eigene Produkt.

Mit der ,Colorline* — derzeit alternativ rot
oder blau eloxiert — polarisiere man, berichtet
Beyerlein von seinen Erfahrungen. ,Das Feed-
back des Marktes ist eindeutig, es gibt hin-
sichtlich des Designs nur zwei Meinungen:
Man mag es oder lehnt es ab. Aber das be-
trachten wir ohnehin eher als eine Marktni-
sche, haben uns bei der Farbwahl flr die Ra-

der aber doch

ganz konkret an bestimmten
Fahrzeugfarben wie beispielsweise von Maz-
da-Modellen leiten lassen.”

DBV ist gemaB |SO 9001 qualitatsmana-
gement-zertifiziert, bringt sich im BRV-Arbeits-
kreis Felgenhersteller ebenso ein wie beim Tu-
ningverband VDAT wie andere auch und hat
nach dem eigenen Selbstverstandnis doch ein
Alleinstellungsmerkmal: die Datenbank. Von
etwa 32 Millionen Fahrzeug-Reifen-Rader-
Kombinationen im eigenen System berichtet
Technikleiter Beyerlein, immerhin funf von 30
Mitarbeitern kimmern sich ausschlieBlich um
die Pflege dieses Datenschatzes, wobei natur-
lich so manches dazugekauft wird. DBV hat es
sich zum Ziel gesetzt, auch bei extremen Fein-
heiten eine TUV-sichere Auskunft geben zu

Die revolutionaren Felgenhighlights in 2016
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' Dank guter Bevorratung schnelle Lieferfahigkeit
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konnen, nicht nur bezogen auf Rader, auch hin-
sichtlich Reifendruckkontrolisystemen
Im Webshop gibt es eine Verkaufsansicht
und einen Handlerbereich. ,Preisdisziplin ist
uns von jeher sehr wichtig®, erklart Andreas
Bathon. Was fiir den Kunden Einzelhandler
gilt, das ist ebenso eine Unternehmensmaxi-
me fur die Wirzburger selbst. Aber diese
Grundhaltung bewahrt sich auch bei den Han-
delspartnern. ,Ein Weiterverkauf unter DBV-
Preis soll sich nicht rechnen, was meistens,
aber leider nicht immer gelingt®, so der DBV-
Geschaftsfiihrer. Der gewilnschte Nebenef-
fekt wird aber erreicht: Die Aluminiumrader-
marke findet auf den einschlagigen Online-
plattformen kaum statt.
detlefvogt@reifenpresse.de
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Die neue GT6 Ultralight ist gewichtsoptimiert und mit
nur 10kg in der Dimension 8x19" ein echtes Leichtgewicht!
Ob Schwarz Glanz Hornpoliert oder Anthrazit Hornpoliert,
die dynamisch-sportliche Felge ist von 8.0x18"-10.0x 22"
fur alle gangigen Fahrzeugmodelle verfiigbar.

Auch in 2016 setzt die GT-AR1 die Erfolgserie des
meistverkauften Rades im europaischen Markt fort.

Die 2-teilige Optik und schwungvolle Form der Y-Speichen
geben der Felge einen dynamischen Look und lassen jede
Rad-Reifenkombi in neuem Licht erstrahlen

- jetzt auch in Anthrazit Hornpoliert!

DER NEUE REIFENKONFIGUTATOR

www.tec-speedwheels.de
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