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Dank der intensiven Vorwasche
verspriiht der saubere Wagen
Friihlingsgefiihle.

Glanzen und
glanzen lassen

Auch wenn der Winter kein richtiger war: Es wird Zeit, sich flirs Friihjahrsgeschaft

zu rusten. Mit der ri

tigen Chemie bringen Unternehmer Waschhalle und

Fahrzeuge zum Strahlen. Neues gibt’s auch fiirs Autopflegemittel-Sortiment.

Zugegeben: Der Winter ist in
diesem Jahr in weiten Teilen
der Republik nicht erschienen.
Die Zahl der Schnee- und
Frosttage liegt deutlich unter
dem Vorjahr. Die Kommunen
freuen sich iiber deutlich gerin-
gere Kosten fiir den Winter-
dienst, die Streusalzvorrite
nahmen kaum ab. So kamen
beispielsweise in Sachsen in
diesem Winter bislang nur
16.000 Tonnen Salz auf die
Strafle, im gleichen Zeitraum
des Winters 2010/11 waren es
100.000 Tonnen. Folglich wur-
den auch die Waschanlagen
weniger mit Salz belastet.
Trotzdem ist ein Friih-
jahrsputz grundsatzlich anzu

raten. Anlagenbetreiber sollten
sich deshalb nicht nur auf das
Friihjahrsgeschaft freuen, son-
dern zuvor ihre Anlage fit fiir
den hoffentlich grofien An-
sturm machen. Hallen- und
.\nl.lgcm'cin1gung, Priifung der
Brauchwasserqualitat und die
Anpassung der Chemie stehen
also auf dem Plan.

Werterhalt wichtig

Das Thema Werterhalt durch
regelmaflige Reinigung sollte
man nicht nur als Verkaufsar
gument fiir Wagenwiaschen an-
fithren, sondern auch bei der
eigenen Waschanlage beachten.
Denn: Eine intensive Hallen-

reinigung ist aus zweierlei

Griinden sinnvoll und notwen-
dig. Sie stellt einerseits den
Werterhalt, die Langlebigkeit
und die einwandfreie Funktion
der Anlage sicher.

Andererseits wirkt eine
frische, gepflegte Halle einla
dend und verkaufsfordernd.
»Mit Sauberkeit verkauft man
Sauberkeit” - so ein gingiger
Spruch in der Branche. Wer sei-
ne Anlage regelmiflig reinigt
und pflegt, vermeidet aufler-
dem professionelle Reinigungs
mafinahmen, die nicht nur
Geld kosten, sondern auch las-
tigen Stillstand der Anlage be-
deuten.

Ein weiterer wichtiger
Punkt beim Frithjahrscheck

Hervorragender
San ynd schutz i
Auto und zweirad'

0
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Preisgekronter Hingucker: die
Megacan von Caramba.
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der Anlage: Betreiber miissen
die Brauchwasserqualitit tiber-
priifen. Der Salzeintrag gelangt
durch das Brauchwasser auch
in das Leitungssystem der An-
lage und kann korrosiv wirken.
Auflerdem verschlechtert ein
zu hoher Salzgehalt die Wir-
kung der Trocknungshilfen.
Der Wasseraufriss funktioniert
nicht mehr wie gewiinscht, die
Trocknungsqualitat wird be-
eintrachtigt und es kommt zur
Fleckenbildung durch auf-
trocknendes Salz.

Feststellen lasst sich der
Salzgehalt durch die Messung
des Leitwertes, der umso hoher
ist, je héher die Menge des ge-
losten Salzes im Wasser ist. Die
Messung sollte man auch wih-
rend der Wintersaison regel-
mafig durchfithren und zu ho-
hen Salzgehalt durch die
wVerdiinnung” mit Frischwas-
ser neutralisieren.

Als Ausgangswert dient
der Leitwert des Frischwassers.
Wird dieser gar um das Zwei-
bis Dreifache tiberschritten,
muss das Brauchwasser kom-
plett ausgetauscht werden. Und
wenn man schon beim Messen
ist, empfiehlt sich eine generel-
le Bestandsaufnahme, bei der
alle Zihler abgelesen und die
Daten dokumentiert werden,
sowie eine Grundreinigung
von Abscheidern und Filtern.

Spezialreiniger notig?
Neue Entwicklungen der
Chemielieferanten machen die
Anschaffung von Spezialreini-
gern oft tberfliissig. Immer
haufiger kann man Vorreiniger
auch zur Hallenreinigung ein-
setzen.

Ein solches Kombiprodukt
ist beispielsweise der Caramba
Citrusblitz, ein Reiniger mit
besonders hoher Schmutzlose-
kraft, mit dem sich dank eines
hohen Anteils an organischen
Komplexbildnern Fette, Ole,
Ruf} und andere Verschmut-
zungen miihelos entfernen las-
sen. Geeignet ist der Spezial-
reiniger dabei fiir alle glatten,
wasserunempfindlichen Ober-
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Einfach zugreifen: Dr. Wack hat
Aktionspakete geschniirt.

flichen im Auflen- und Innen-
bereich. In entsprechender
Verdiinnung kann man das
Konzentrat auflerdem zur
Fahrzeugreinigung nutzen. Vor

Gleichzeitig soll sich Caiman
auch als alkalischer Felgenrei-
niger und Insektenentferner
eignen.

Schneller glanzen

Dank zusitzlicher Sonder-
wachsprogramme liefd sich bis-
her bei Portalwaschanlagen,
ein geeigneter Standort voraus-
gesetzt, der durchschnittliche
Waschpreis steigern. Diese
Programmoption entwickelte
sich so zu einer tragenden
Saule und sorgte fiir eine
verbesserte Ertragssituation
im Waschgeschaft.

Neue Entwicklungen der Chemielieferanten
machen die Anschaffung von
Spezialreinigern oft Gberflissig

allem fiir die Beseitigung von
typischem ,Sommerschmutz*
wie Insektenriickstinde, Vogel-
kot, Baumharz oder Pollen ist
der Citrusblitz als Vorreiniger
geeignet.

Vielseitig konnen Betrei-
ber auch den alkalischen Rei-
niger Caiman von Christ Car
Care einsetzen. Der Hersteller
empfiehlt den Vorreiniger bei-
spielsweise fiir ein saisonales
Frithjahrswaschprogramm mit
Intensivvorwiasche und Unter-
bodenwische, mit dem sich bei
cleverer Preisgestaltung und
aktivem Verkauf auch hohere
Waschpreise erzielen lassen.

L4

ShineTecs von Auwa versiegelt den
Lack mit einem Schutzfilm.

Die bisherige Generation
der Sonderwachsprogramme
hatte aber den groffen Nachteil,
dass Programmlaufzeiten von
zehn bis zu 15 Minuten erfor-
derlich waren. Dabei brauchte
es teilweise sogar eine zusatzli-
che Zwischentrocknung, bevor
das Sonderwachs in einem zu-
sitzlichen Uberlauf auf der
Lackflache einmassiert werden
konnte — was die Maschinen-
kapazitit drastisch reduziert.
Spiirbar gerade an den Haupt-
waschtagen. Wartende Wasch-
kunden erleben diese langen
Programmlaufzeiten sehr ne-
gativ und verlassen die Wasch-

Caiman von Christ erfiillt die Vor-
gaben des VDA-Siegels.

anlage, weil sie lange Wartezei-
ten nicht in Kauf nehmen.

Ausgehend von diesen
Problemen, hat Christ ein neu-
artiges Sonderwachsprogramm
entwickelt, das die vorgenann-
ten Probleme l16st. Mit dem
speziellen Xpress-Programm-
ablauf wird die Maschinenka-
pazitit mit Protect Shine laut
Hersteller um bis zu 40 Prozent
gesteigert. Ohne dass die
Wasch- und Trockenqualitat
abgesenkt werde.

Mit Vorteilen fir den
Pkw-Lenker: hoherer Glanz-
grad sowie eine Schutzschicht
~ leichte Kratzer und Lack-
unebenheiten gleicht das Pro-
dukt aus. Das Programm mit
Vitesse-Hochdruckvorwische,
Radwische, zweimaligem
Waschiiberlauf, Konservierung
mit Protect Shine und Dop-
peltrocknung soll in nur gut
sechs Minuten abgearbeitet
werden. Die Option Protect
Shine Xpress gibt es fiir die An-
lagenmodelle wie Centus, Va-
rius, Primus & Co.

Interessant: Das Sonder-
wachsausstattungs-Paket ent-
hilt eine zusatzliche Grundaus-
stattung von Marketinghilfen,
etwa ein grofles zweiseitiges
Wendespannband, sechs Ein-
leger fiir Tankstellentopper so-
wie ein Paket aus 1.000 Flyern.
Die werbliche Nutzung des
geschiitzten Logos ,Protect
Shine Xpress" ist ebenfalls Um-
fang der Ausstattung.

Komplettsystem
Caramba bietet mit dem RMS
Aqua System gezielt aufeinan-
der abgestimmte Reinigungs-
und Konservierungsprodukte,
bestehend aus Vorreiniger,
Aktivreiniger, Shampoo, Su-
perschaum, Glanzwische,
Siegelwachs, Siegeltrockner,
Siegelpolitur und Siegel-
schaumwachs. Die Polymersie-
gel-Technologie schiitzt nicht
nur neue Lacke, sondern bringt
auch angegriffene Oberflichen
wieder zum Glinzen.

Auch das neue Schaumpo-
lish RM 837 von Karcher baut
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bei regelmafliger Anwendung
eine Schutzschicht auf dem Lack

auf. Der Schaum ist nicht nur in
Waschanlagen einsetzbar, son-
dern auch an SB-Waschplitzen
der Karcher Clean Parks, wofiir
ein eigenes Polish-Programm
konzipiert wurde. Der Kunde
tragt ihn tiber die Waschbiirste
auf und massiert ihn ein, der
Effekt ist beim Klarspiilen sofort
sichtbar.

Mit ShineTecs und Rain-
Tecs hat die WashTec-Tochter
Auwa-Chemie ebenfalls zwei
aufeinander abgestimmte Son-
derwachs-Produkte auf dem
Markt. Wahrend ShineTecs
mittels hochkonzentrierter
Acryl-Polymere den Lack mit
einem Schutzfilm versiegelt
und Mikroschaden auffillt,
schiitzt RainTecs als Pflege-
wachs vor Umwelteinfliissen
und sorgt fiir einen starken
Abperleffekt. Gemeinsam ent-
steht so ein starker Glanzeffekt
und Lackschutz.

Frihlingserwachen
Mit den ersten warmen und
sonnigen Frithlingstagen er-
wacht in vielen Autofahrern
der Drang zum Frithjahrsputz.
Die notigen Reinigungsmittel
findet er idealerweise im gut
sortierten Tankstellenshop.
Piinktlich zu Beginn des
diesjahrigen Pflegegeschifts
startet Dr. Wack mit seinen ver-

Jetzt hier:
Waschanlage mit

TRE
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kaufsfordernden Aktivititen
wieder voll durch. Durch eine
reichweitenstarke Werbekam-
pagne ab Mirz in den grofiten
Autozeitschriften Deutsch-
lands werden Millionen von
Endkunden in der autoaffinen
Zielgruppe angesprochen. Das
sorgt fiir eine hohe Nachfrage
der Produkte beim Handel. Um
die grofle Nachfrage rechtzei-
tig und mit einer auffalligen
Platzierung bedienen zu kon-
nen, bietet Dr. Wack dem Han-
del ab der achten Kalenderwo-
che zwei Aktionspakete mit
den beiden Rennerprodukten
und vielfachen Testsiegern A1
Polish & Wax und P21S Felgen-
Reiniger Power Gel an.

Fur die aufmerksamkeits-
starke Warenprasentation und
die Verstirkung der Impuls-
kaufe wurde speziell fiir den
Fachhandel das neue Topseller-
Display in einem sehr wertigen
und ansprechenden Design
konzipiert. Ein weiterer Vorteil
des Topseller-Displays ist die
Wiedererkennung der Werbe-
kampagne im Verkaufsraum.
Damit sind die Produkte prak-
tisch vorverkauft.

Zwolf Liter Waschfliissig-
keit ergibt das neue Sonax
Scheibenreiniger-Konzentrat
Green Lemon, das 2014 im
praktischen Drei-Liter-Rund-
kanister daherkommt. Fiir Fans
von Hochkonzentriertem bie-
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WASH SYSTEMS

tet der Autopflegespezialist die-
ses Jahr den Klassiker im Sor-
timent Sonax Klarsicht 1:100
tibrigens ebenfalls mit trendi-
gem Green-Lemon-Duft an.
Hier ergibt die bewihrte
250-Milliliter-Flasche 25 Liter
geballte Reinigungspower fiir
klare Sicht und mehr Sicherheit.

Fiir angenehme Atmo-
sphdare im Autoinnenraum
sorgt der Sonax Klima-Power-
cleaner in der speziellen
150-Milliliter-Sprithdose. Des-
sen Nutzwert steigern die Neu-
burger ab sofort ebenfalls
durch den erfrischenden
Green-Lemon-Duft. Das ein-
fach anzuwendende Produkt
desinfiziert das
Liftungssystem
der Klimaanlage
und beseitigt Bak-
terien, Schimmel
und andere Kei-
me.

Auch Gelen-
ke, Scharniere
und andere be-
wegliche Teile
brauchen nach
dem Winter Pfle-
ge. Das Multi-
funktionsol SX90
Plus ist mit dem
sogenannten
Easy-Spray-Dop-
pelspriithsystem
flichig oder auf den Punkt auf-
zutragen, ohne dass der Spriih-

kopf oder ein Sprithrohr um-
gesteckt werden muss und ist
dank Spezialventil aus jeder
Lage, auch tiber Kopf, anwend-
bar. Dazu passend gibt es auf-
merksamkeitsstarke Platzie-
rungsmodule.

Preisgekrontes Display
Seit vergangenem Sommer pra-
sentiert Caramba seine Pro-
dukte in der auffilligen Mega-
can, einer zwei Meter hohen
Prisentationsinsel im Design
einer Aerosoldose. Jetzt wurde
das Display mit dem ,,Superstar
2013 in Bronze ausgezeichnet.
Das Display zieht dabei nicht
nur die Blicke auf sich, sondern
ist auch praktisch: Die Mega-
can ldsst sich schnell an aktu-
elle Verkaufsschwerpunkte an-
passen und ist dank integrierter
Rollen trotz der Grofle sehr
mobil. Glanzenden Geschiften
steht nichts mehr im Wege.
Dieter Vathroder
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Im Rundkanister: Scheibenreiniger
mit Green-Lemon-Duft.
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