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SPECIAL

Markt und Marken FACHTAGUNG 2016

GTU: Mehr Service fiir Sicherheit
Hermann Schenk, Key Accounter, Tobias Briem, Vertrieb und
Marketing

Die Gesellschaft fiir technische Uberwachung (GTU) arbeitet heute mit
rund 2.500 Priifingenieuren und Sachverstandigen im ganzen Bundesgebiet
zusammen. Unter dem Motto ,,Mehr Service fiir Sicherheit” setzen sich die
GTU-Priifingenieure fiir die Sicherheit im StraBenverkehr ein. Hermann
Schenk moderiert in diesem Jahr einen Workshop. Das praxisnahe Thema
lautet: Gerduschmessung bei der Homologation (Grenzwerte und deren
Verscharfung) und wie erfolgt die Kontrolle dazu — mit praktischer Vorfiihrung
einer Standgerduschmessung an einer Suzuki Gladius. Am Stand beantwor-
ten Tobias Briem und Hermann Schenk gerne die Fragen der Fachbesucher.

www.gtue.de
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Real Garant Versicherung AG: Garantien fiir Biker
Johannes Hofflin, Key Account Manager

Die Real-Carant Versicherung AG aus Neuhausen a. d. Fildern prasentiert
den Besuchern auf der diesjéhrigen Fachtagung zwei Bike-Produkte. Die
Motorradgarantie ist ein umfassend geschniirtes Versicherungs-Garantie-
paket fiir Motorrader. Sie beinhaltet einen Tarif fiir neue und gebrauchte
Maschinen, ist eine Komplettgarantie, die alle mechanischen, elektrischen,
elektronischen, pneumatischen und hydraulischen Bauteile umfasst und noch
einiges mehr. Die Mobilitdtsgarantieist nach Firmenangaben ,einzigartig im
Motorradbereich”. Sie kann entweder gemeinsam mit der Motorradgarantie
abgeschlossen oder separat in Verbindung mit einem Inspektions- oder War-
tungsdienst vergeben werden. Johannes Hofflin und seine Kollegen erldutern
die Inhalte vor Ort gerne ausfiihrlich.

Real "Gar_an't

www.realgarant.com

Bild: Paul Giamou © 2011

SW-Motech/Bags-Connection:
Johannes Klotz, Marketing Manager, und Martin Prochaska, Verkauf
international

Zum wiederholten Mal nutzt der Rauschenberger Reisezubehdrspezialist
SW-Motech das »bike und business«-Event, um die Handler iber den
Zubehbrverkauf im boomenden Reisesegment zu informieren. Johannes
Klotz gibt bei seinem Vortrag ,,Der digitale Touchpoint - ein ,gamefizierter”
Ansatz, Zubehtr im Fachhandel effizient und profitabel zu verkaufen” Tipps
fiir den aktiven Zubehrverkauf. Verkaufsprofi Martin Prochaska beantwor-
tet am Stand gerne Ihre Fragen.

SW-MOTECH

www.sw-motech.com

HAWEKA PROBIKE UND
BIKEBOSS

Haweka AG: BikeBoss - Zentriertechnik fiir Motorrader
Nils Westphalen, Vertrieb Deutschland

Der Werkstattausriister Haweka bietet hochwertige und innovative
Produkte fiir den Handel im Bereich Achs- und Rahmenvermessung
sowie Zentrier- und Spannvorrichtungen. Auf der Fachtagung erst-
mals vertreten, prasentiert der Hersteller den ersten Motorrad-
Wuchtbock, der sowohl statisch als auch dynamisch wuchtet.
Das System deckt alle géngigen Radgréfien ab, bietet viel Platz fiir
Ordnung und erméglicht ein effektives Arbeiten. Nils Westphalen

erldutert vor Ort alle Funktionen.
E HAWEKA
DY

www.haweka.com

Bilder: Haweka
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