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Umsatze auf Touren brmgt

Unser Erfolgsrezept ist schnell erklart: G A RA N TA

Wir denken wie die Kfz-Branche und arbeiten mit ihr enger
als jede andere Versicherung zusammen. Das Ergebnis sind VERSICHERUNG
optimierte Produkte, die Ihnen unschlagbare Vorteile bieten. www.garanta.at




STOP&GO verstarkt Auftritt in Osterreich

F rihlingszeit ist auch Mar-
derzeit, denn gerade in die-
sen Monaten haben die kleinen
Nager ihre Paarungszeit. Grund
genug fiir die Norbert Schaub
GmbH mit ihren Marderabwehr
Produkten unter der Marke
STOP&GO ihre Aktivitdaten in Os
terreich zu verstarken. Dazu bei-
tragen soll ein starker Marken
auftritt, unterstitzt unter ande-
rem durch ein neues Logo.
Vertrieben werden die
Produkte, die den Tieren
keinen Schaden zufligen,
uber bekannte GroBhan-
delsunternehmen, etwa
Stahlgruber, Wessels +
Muller oder TROST, aber
auch uber Fahrzeugim-
porteure, konkret Toyota
Frey. Mit weiteren Ver-
triebspartnern wiirden
derzeit intensive Gespra-
che gefiihrt, bestatigt Ver-
triebsleiterin Sari Melcher
im AUTOSERVICE-Ge-
sprach. Neben der Lis
tung der Produkte bei
den GroBhandelspartnern
werden diese auch durch Schu-
lungen in ihren Verkaufshau-
sern optimal unterstitzt. Auch
die Werkstatten erfahren eine
umfassende Betreuung.

,2015 war mit einem Umsatz-
plus im zweistelligen Prozent
bereich das erfolgreichste
Jahr der Firmengeschichte.
Generell nimmt die Zahl der
Marderschaden immer star-
ker zu. Neben den Werkstat-
ten sollen nun auch groBRere
Autohaduser davon iberzeugt
werden, das Thema Marder-
abwehr den Kunden naher
zu bringen. Und zwar noch
bevor ein Schaden entsteht”,
skizziert Melcher die nachsten
Schritte.

Im Zentrum der Produkt-
palette steht bei STOP&GO
der Hochspannungsschutz,
womit der geplagte Kunde,

der schon von einem Mar-
derschaden betroffen
war, und der qualitatsbe-
wusste Kaufer angespro-

chen werden soll. Fiir die

ses Produktsegment kiin-

digt die Vertriebsleiterin

fir Ende des Jahres eine
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Produktvariation an, mit der die
Einbauzeiten wesentlich ver-
ringert werden sollen. Die Ver-
besserung bezieht sich auf alle
Hochspannungsprodukte, egal
ob Bordnetz-gebunden oder
-ungebunden.

Wichtiger Zusatzertrag. Mit
dem Verkauf von Marderab
wehr-Produkten kann die Werk-

verstarkt auf MaBnahmen am
Point-of-Sale und hat dazu auch
das AuBendienst-Team deutlich
vergroBert. Eine AuRendienst-
Mitarbeiterin ist derzeit flir ganz
Osterreich zustandig und halt
schwerpunktmaBig Produkt-
prasentationen bei den Grof3
handelspartnern und deren
Kunden ab.

Beim Vertrieb setzt man fast

Sari Melcher, Vertriebsleiterin Norbert Schaub GmbH,

zu Besuch im WEKA-Verlag

statte oder das Autohaus einen
Zusatzertrag erwirtschaften,
zudem erhoht sich die Kunden
bindung. Dazu setzt STOP&GO

Marderabwehrgerat

ausschlieBlich auf den Fachhan
del, ,wir sehen die Marke nicht
im Internet”, so Melcher. Die
Produkte sollen im hochquali-
tativen Fachhandel positioniert
werden. Stichwort Qualitat: Die
Garantielaufzeit der Produkte
wurde freiwillig auf vier Jahre
erhoht und die Reklamations-
rate Uber die gesamte Pro
duktpalette gesehen betragt
gerade einmal 0,2 %. Bis dato
sind Uber 1,5 Millionen ver-
kaufte STOP&GO-Produkte im
Umlauf.
Der Fokus der Aktivitaten liegt
naturgemal auf dem D-A-CH-
Raum, den angrenzenden
Landern in CEE sowie auf
Frankreich und den Benelux-
Staaten. Aber die Internatio
nalisierung schreitet voran
und so gibt es bereits Anfra
gen aus Indien. &

Die Produktpalette ist breit
} gestreut, der Fokus liegt

eindeutig auf dem Hoch-

spannungsschutz roro:storaco
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MEMBER OF pewag group

¥ effiziente LagerfUhrung

aufgrund eines konsolidierten
und bewdahrten Programms
Herstellung »Made in Holland«

* OEM Qualitat
* Zertifizierung nach ISO 9001

und ISO 14001

$ 5 Jahre Garantie

100 % Fokussierung auf die
Entwicklung und Herstellung
von Schraubenfedern

DVSE / TecDoc

Sport- und Ersatzfedern

www.apexautomotive.nl




